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Ventas Hibridas para PAS

Converti tu asesoramiento en un sistema de ventas hibridas que atrae, conecta y cierra polizas con
confianza, online y cara a cara

100% online (Acceso inmediato) ( 21lecciones > ( 6 unidades ) ( Certificacion AAPAS )

En un mercado donde el cliente investiga, compara y decide entre pantallas y conversaciones reales, Ventas
Hibridas para PAS te brinda el método practico para adaptarte y destacar. Este curso fue disefiado para que el

Productor Asesor de Seguros incorpore un sistema comercial moderno, combinando presencia digital y...

¢Qué vas a aprender?

v Analizar el comportamiento actual del v Implementar un modelo hibrido de ventas
comprador de seguros para PAS

+ Disefiar una presencia digital minima, v Desarrollar primeros contactos digitales que
profesional y visible generen confianza

v Analizar prospectos digitales para calificar + Disefiar contenido Util que atraiga consultas
oportunidades comerciales organicas

v Implementar reuniones consultivas v Desarrollar un sistema hibrido de ventay
orientadas al cierre comercial postventa

INVERSION

$1 3 0 . 0 0 0 ARS Inscribite ahora

6 cuotas sin interés de $21.667 - Socios AAPAS: $104.000 academia.aapasonline.com.ar/curso/ventas-hibridas-para-
(-20%) pas



https://academia.aapasonline.com.ar/curso/ventas-hibridas-para-pas

VENTAS HIBRIDAS PARA PAS academia.aapasonline.com.ar

Contenido del curso

° Bienvenida 1leccion

e El Modelo Hibrido: Entender el Nuevo Juego Pr——
Comprender como cambio el comportamiento del comprador de seguros, que es el modelo de venta hibri...
Tu Presencia Digital Minima Viable )
i - ) o 4 lecciones
Construir la base digital que todo PAS necesita para ser encontrado, contactado y percibido como...
° El Primer Contacto Digital que Genera Confianza PR
Dominar las técnicas de primer contacto por canales digitales que construyan confianza, califiquen al...
Contenido que Atrae sin Vender )
. . . . 4 lecciones
Aprender a crear contenido simple y util que posicione al PAS como referente en su zona, genere consulta...
Tu Sistema de Venta Hibrida .
) ) ) ) o ) » 4 lecciones
Integrar todo lo aprendido en un sistema repetible que combine presencia digital, primer contacto, reunio...
¢Para quien es este curso?
PAS tradicionales en transicion PAS independientes emprendedores
@ Experiencia en seguros @ Quieren mas consultas
@ Poca presenciadigital @ Buscan sistema repetible
Nuevos productores asesores Profesionales comerciales consultivos
@ Reciéniniciando carrera @ Venden por recomendacion
e Necesitan captar clientes @ Quieren generar confianza
Que necesitas para empezar
v Computadora PC o Mac v Conexion ainternet estable v Correo electrénico o email activo
v Conocimiento basico de redes v Interés en vender seguros v 3 horas semanales de dedicacion

Inscribite hoy - Acceso inmediato

o)

academia.aapasonline.com.ar/curso/ventas-hibrida \dhens,

s-para-pas
Consultas por WhatsApp: +54 9 351656-8730 - Academia AAPAS




